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INFORMAZIONI
SEDE CONGRESSUALE 
Crowne Plaza Roma - St. Peter’s
Via Aurelia Antica, 415 
00165 Roma 
 
DATE 
Allestimento
7 maggio 9:00 - 12:00 
Lavori 
7 maggio 14:00 - 18:00 | Congresso - Evento istituzionale  
8 maggio  08:30 - 18:30 | Congresso 
9 maggio  08:30 - 13:00 | Workshop 
Disallestimento
9 maggio 13:00 - 18:00 
Date chiave da ricordare
Deadline per confermare la sponsorizzazione: 
Farmaceutiche: 30 febbraio 2026 
Elettromedicali: 15 marzo 2026
Chiusura registrazione per delegati: 3 maggio 2026 
 
QUOTE DI ISCRIZIONE 

Categoria Early registration 
(entro il 7/3/2026)

Regular registra-
tion

Medico specialista 350 € 420 €

Medico specializzando 100 € 125 €

Professionista sanitario 
non medico 100 € 125 €



PRESIDENTE DEL CONGRESSO
Alessandro Vergallo 

COMITATO SCIENTIFICO
Antonio Anile
Roberto Balagna
Astrid U. Behr
Elena Giovanna Bignami
Michele Carron
Giuseppe Capozzoli
Loris Cristofoli
Giuseppina Di Fiore
Gilberto Fiore
Emanuele Iacobone
Franco Marinangeli
Stefano Paglia
Emiliano Petrucci
Elisabetta Pusceddu
Francesco Oliveri
Gianluca Russo
Claudio Spena
Alessandro Vittori 

INFORMAZIONI



INFORMAZIONI
RAZIONALE 
Da sempre impegnato a promuovere la sicurezza, la qua-
lità e l’affidabilità dei trattamenti clinici, il Meeting  
SA.QU.RE. rappresenta un punto di riferimento fonda-
mentale per gli specialisti in Anestesia Rianimazione e 
Area Critica. In un contesto sanitario in continua evolu-
zione, la formazione continua e di alta qualità assume un 
ruolo cruciale per garantire la tutela della salute dei citta-
dini.
L’anestesia e la medicina critica, discipline altamente 
specialistiche e interconnesse, richiedono un approccio 
multidisciplinare e multiprofessionale per affrontare le 
complesse sfide cliniche. Il rapido progresso tecnologico, 
l’emergere di nuovi protocolli terapeutici e l’integrazio-
ne di diverse competenze rendono indispensabile una 
sinergia tra le diverse figure professionali coinvolte nel 
percorso di cura del paziente critico.
In un contesto caratterizzato da carenze di risorse e ri-
organizzazione dei servizi, il Meeting SA.QU.RE. si pone 
l’obiettivo di riunire esperti in anestesia, medicina in-
tensiva, chirurgia, emergenza e altre specialità correlate 
per discutere le più recenti innovazioni diagnostico te-
rapeutiche e le sfide future. Particolare attenzione viene 
dedicata al ruolo delle altre professioni sanitarie, il cui 
contributo è essenziale per garantire un’assistenza di alta 
qualità al paziente critico. 
Attraverso un approccio collaborativo, il Meeting pro-
muove lo scambio di conoscenze e l’implementazione di 
strategie terapeutiche integrate, al fine di migliorare la 



INFORMAZIONI
gestione dei pazienti in condizioni critiche e ottimizzare 
l’utilizzo delle risorse. 
Al centro dell’attività clinica abbiamo un paziente che va 
sempre e comunque protetto. Per questo considerando 
la Legge n. 24/2017 (cd. Legge Gelli-Bianco) sulle “di-
sposizioni in materia di sicurezza delle cure e sulla re-
sponsabilità professionale” verrà dato particolare risalto 
al valore delle Linee Guida (LG) e delle Buone Pratiche 
(BP) come strumento essenziale per guidare i trattamen-
ti, riducendo le complicanze e contenendo i costi di de-
genza.

MAIN TOPICS 
Alcuni dei temi clinico scientifici più rilevanti che saranno 
trattati nelle sessioni teoriche e attraverso workshop 
pratici di simulazione avanzata sono:
•	 Gestione del paziente politraumatizzato
•	 Gestione del paziente politraumatizzato
•	 Management della sepsi e shock settico
•	 Gestione del dolore cronico di origine oncologica e 

non
•	 Cure palliative
•	 Monitoraggio emodinamico, respiratorio e della 

temperatura
•	 Medicina di precisione
•	 Terapie antibiotiche e antibiotico resistenza
•	 Gestione delle infezioni addominali, respiratorie e 

funginee
•	 Nutrizione nel paziente critico
•	 Donazione e trapianto
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•	 Telemedicina
•	 Intelligenza artificiale
•	 Informatizzazione del blocco operatorio / cartella 

clinica elettronica
•	 Bioetica
•	 Diverse procedure anestesiologiche di sedazione
•	 Sicurezza e qualità delle cure
•	 Emergenze intraospedaliere ed extraospedaliere
•	 Elisoccorso
•	 Ecografia point of care 
•	 Gestione degli scompensi pressori
•	 La gestione delle emergenze emorragiche
•	 Accessi vascolari
•	 Anestesia pediatrica ed ostetrica
•	 Intossicazioni
•	 Nuove tecnologie



LIVELLI DI SPONSORIZZAZIONE
Diventare sponsor di SAQURE 2026 significa avere alcuni 
vantaggi. In base all’importo raggiunto dalle Aziende per 
le diverse opportunità di sponsorizzazione acquistate, 
saremo lieti di presentarvi come Main Partner o come 
sponsor Platinum, Gold o Silver. Le aziende sponsor che 
supporteranno l’evento con almeno 20.000 € saranno 
elencate come Main Partner del congresso SAQURE 
2026. 
 

MAIN PARTER €20.000 
Spazio espositivo
Logo su programma e sito
Sessione sponsorizzata
10 iscrizioni gratuite
1 invio mail blast 

PLATINUM SPONSOR €15.000 
Spazio espositivo
Logo su programma e sito
Workshop sponsorizzato
5 iscrizioni gratuite 

GOLD SPONSOR €10.000 
Spazio espositivo
Logo su programma e sito
Supporto workshop istuzionale 

SILVER SPONSOR €5.000 
Spazio espositivo
Logo su programma e sito 
NB: per il raggiungimento delle fasce di sponsorizzazione è da considerarsi la 
somma degli importi effettivi di sponsorizzazione 



OPPORTUNITÀ SPONSORIZZAZIONE
SAQURE 2026 offre un’opportunità unica alle aziende di 
mostrare il proprio marchio e prodotti, aumentando la 
notorietà e pubblicizzando il lancio di nuovi prodotti.   

VISIBILITÀ 
Spazio espositivo 
Forniamo un’area dedicata all’azienda sponsor dove po-
trà essere allestito uno spazio espositivo per incontrare 
i partecipanti e presentare i prodotti o i servizi aziendali. 
L’area espositiva sarà adiacente alle sale congressuali e 
alla segreteria, fornita con un tavolo, due sedie e allaccio 
elettrico. Comprende n.2 pass
€ 4.500,00 

Esposizione Roll Up 
L’azienda sponsor avrà l’opportunità di posizionare un 
roll-up in una zona strategica dell’evento per attirare l’at-
tenzione dei partecipanti. Comprende n.1 pass 
€ 2.500,00 

Inserimento logo su programma e sito del congresso
Il logo aziendale verrà inserito nel programma ufficiale 
dell’evento, aumentando la visibilità dell’azienda sponsor 
tra i delegati. 
€ 2.500,00 

Proiezione logo in sala - In rotazione con altri loghi 
La proiezione del logo aziendale all’interno delle sale 
avverrà esclusivamente prima dell’inizio dell’evento.
€ 4.000,00



OPPORTUNITÀ SPONSORIZZAZIONE
Contributo non condizionato a workshop  - in esclusiva 
per 1 workshop 
La proiezione del logo aziendale all’interno di una sala 
workshop scelta dall’azienda, avverrà esclusivamente 
prima dell’inizio dell’evento.
€ 2.000,00 

Esposizione scheda tecnica 
(all’esterno delle sale di svolgimento dei lavori) 
Metteremo a disposizione uno spazio esterno alle sale 
del congresso per la consultazione delle schede tecni-
che, consentendo ai partecipanti di conoscere i dettagli 
dei prodotti o servizi dell’azienda. 
€ 2.500,00

Post social media
Un contenuto di co-marketing all’interno dei canali social 
della segreteria.  Il testo, concordato dall’azienda spon-
sor, dovrà essere approvato dal comitato scientifico.  
€ 2.000,00

Invio email blast	
Un contenuto informativo-scientifico sarà inviato a tutta 
la newsletter della segreteria. Il testo, fornito dall’azien-
da sponsor, dovrà essere approvato dal comitato scienti-
fico.  
€ 4.000,00
 



OPPORTUNITÀ SPONSORIZZAZIONE OPPORTUNITÀ SPONSORIZZAZIONE
Distribuzione blocchi e penne - In esclusiva
Blocchi e penne personalizzati saranno distribuiti agli 
iscritti, garantendo un’esposizione continua e pratica del 
marchio dell’azienda sponsor. (Fornitura a cura azienda 
sponsor, n. 500 qtà). 
€ 2.500,00 

Distribuzione borse congressuali	 - In esclusiva
Il materiale dell’evento sarà distribuito all’interno di bor-
se congressuali brandizzate. (Fornitura a cura azienda 
sponsor, n. 500 qtà). 
€ 2.500,00 
 
Kit congressuale completo - In esclusiva
Fornitura di tutto il kit congressuale: blocco, penna, 
lanyard, borse congressuale. Include n.1 scheda tecnica 
all’interno della borsa congressuale. (Fornitura a cura 
azienda sponsor, n. 500 qtà). 
€ 5.000,00



OPPORTUNITÀ SPONSORIZZAZIONE
PROGRAMMA NON ECM 
Sessione sponsorizzata lunch on panel - 3 disponibili
L’azienda sponsor avrà a disposizione un’aula da 100 
sedute per un tempo di 45’ per una comunicazione 
scientifica. Al termine della sessione saranno consegnati 
n.100 box lunch (inclusi nel costo indicato) per i 
partecipanti alla sessione sponsorizzata e sarò proiettato 
in sala il logo aziendale. 
€ 3.000,00 

Sessione sponsorizzata
L’azienda sponsor avrà a disposizione un’aula da almeno 
100 sedute per un tempo di 60’ per una comunicazione 
scientifica. Il posizionamento nel programma del con-
gresso avverrà nel rispetto delle normative vigenti. Le 
spese relative ai relatori non sono incluse nel costo indi-
cato. 
€ 8.500,00 

Workshop sponsorizzato
L’azienda sponsor avrà a disposizione un’aula per un 
tempo di 60’ per un workshop teorico-pratico. Il posi-
zionamento nel programma del congresso avverrà nel 
rispetto delle normative vigenti. Le spese relative ai rela-
tori non sono incluse nel costo indicato. 
Capacità dell’aula da 20 a 100 pax a seconda della tipo-
logia di workshop individuato. 
€ 4.500,00 
 



OPPORTUNITÀ SPONSORIZZAZIONE OPPORTUNITÀ SPONSORIZZAZIONE
GRANT EDUCAZIONALI 
Pacchetti iscrizioni
N. 10 iscrizioni € 3.000,00 
N. 5 iscrizioni € 2.000,00
Contatto, viaggio, vitto alloggio delegati su richiesta, da 
quotare

ALTRE FORME DI SPONSORIZZAZIONE
La segreteria organizzativa è a disposizione per 
concordare altre forme di sponsorizzazione a seconda 
delle esigenze di visibilità delle aziende sponsor.

FATTURAZIONE
Tutti gli importi si intendono al netto di IVA 22%.
Per il supporto al congresso è prevista la fatturazione in 
due tranche:
1. 50% alla data dell’ordine – pagamento 60gg d.f. e 
comunque prima dello svolgimento del congresso
2. 50% il giorno di inizio del congresso – pagamento 60 
gg d.f.



AREA ESPOSITIVA
AREA ESPOSITIVA 
L’area espositiva sarà collocata in una posizione strate-
gica, adiacente alle sale meeting, per assicurare visibilità 
costante e facilitare l’interazione tra espositori e parte-
cipanti. Questo spazio rappresenta un’opportunità unica 
per presentare prodotti e servizi, creare connessioni e 
promuovere il brand in un contesto altamente qualifica-
to e in linea con il pubblico del congresso. Durante l’e-
vento, i partecipanti avranno accesso frequente all’area 
espositiva, favorendo momenti di confronto e networ-
king tra sessioni e nei momenti di pausa, per massimizza-
re l’esperienza e le opportunità di contatto. 
 

Foyer spazi espositivi 
e accreditamento Sala plenaria
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